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В работе представлен обзор литературы по теме исследования, 

рассмотрен порядок учета финансовых результатов, проведен анализ 

финансовых результатов на примере предприятия ООО 

«Благодатное» Кореневского района Курской области, выявлены 

причины и факторы, оказывающие влияние на финансовые результаты 

предприятия, а также предложены мероприятия по улучшению 

финансовых результатов. 

 

Актуальность темы исследования подтверждается тем, что для 

успешной деятельности, упрочнения собственных позиций на рынке 

каждое предприятие стремится к получению большего объема 

вырученных денежных средств. Для принятия наиболее эффективных и 

оперативных решений при продаже продукции необходима 

информация о себестоимости продаваемой продукции, ценах 

реализации, о наличии постоянных договорных связей с покупателями. 

Продажа изготовленной продукции представляет собой важнейший 

показатель деятельности производственной организации. Ведь именно 

продажей завершается оборот средств, затраченных на изготовление 

продукции. По мнению Хосиев Б.Н.[1] продажа изготовленной 

продукции представляет собой важнейший показатель деятельности 

производственной организации. Ведь именно продажей завершается 

оборот средств, затраченных на изготовление продукции.  

Так Вахрушина А. В. [2] считает, что продажа товаров по 
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сниженным (льготным) ценам может являться одним из бонусов за 

работу в компании.  

Верникова Я.Д. [3] уточняет, что анализ объема производства 

начинается с изучения динамики валовой и товарной продукции, 

расчета базисных и цепных темпов роста и прироста производства. При 

изучении основных факторов, влияющих на уровень продажи 

продукции, в первую очередь необходимо рассмотреть влияние уровня 

товарности и количества произведенной продукции (таблица 1). 

 

Таблица 3 - Факторный анализ изменения объема 

реализованной продукции в ООО «Благодатное» 

 

Объем продажи пшеницы в 2022 году увеличился на 54,3 % по 

сравнению с 2020 годом, за счет этого объем реализованной пшеницы 

увеличился на 6864 ц. Снижение коэффициента товарности до 99,5 % 

способствовал уменьшению объема продажи на 366,3 ц. За счет 

совместного влияния этих факторов объем проданной пшеницы 

увеличился на 6478 ц. 

Объем продажи рапса в 2022 году снизился на 80 ц по сравнению 

с 2020 годом за счет снижения уровня товарности на 75,6 ц. Сокращение 
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объема производства рапса на 6 ц привело к уменьшению объема 

продаж на 4,4 ц. В 2022 году объем продажи подсолнечника увеличился 

на 9526 ц против 2020 года. Повышение коэффициента товарности на 

211,0 % способствовал увеличению объема продажи на 9526 ц.  

Факторный анализ изменения объема реализации продукции под 

воздействием названных причин рассмотрим в таблице 2. 

 

Таблица 2 - Влияние основных факторов на изменение 

денежной выручки в ООО «Благодатное» 

 

Из данных таблицы 2 видно, что выручка от продажи ячменя 

снизилась за рассматриваемый период времени на 373 тыс. руб., в том 

числе за счет сокращения объема продаж данного вида продукции на 

3509,2 тыс. руб. За счет увеличения цен реализации размер выручки 

увеличился на 3136,2 тыс. руб. В связи с тем, что в 2022 году рапс 
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предприятие не выращивало это привело к неполучению выручки в 

размере 145 тыс. руб. В целом от продажи собственной продукции ООО 

«Благодатное» выручка увеличилась на 44869 тыс. руб., в том числе за 

счет роста цен реализации на 36870,5 тыс. руб. Увеличение объемов 

продаж и на 57,1 % привело к увеличению выручки на 7708,5 тысяч 

рублей. 

В целях совершенствования бухгалтерского учета рекомендуем 

использовать бухгалтерскую программу«1С: Предприятие 8.2», а также 

попробовать использовать вариант группировки аналитических счетов 

к счету 90 «Продажи» согласно Методическим рекомендациям по 

применению Плана счетов бухгалтерского учета финансово-

хозяйственной деятельности агропромышленных организаций.  
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The paper presents a review of the literature on the research topic, 

considers the accounting procedure for financial results, analyzes financial 

results on the example of an enterprise, identifies the causes and factors 

influencing the financial results of an enterprise, and suggests measures to 

improve financial results. 
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